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DZIALKA NA SPRZEDAZ
pow. dziatki: 1 561,00 m?,
Jastrzebia

cena 70 000 z

Ale Chata

Mtynska 3

693-242-986
alechatanieruchomosci@gmail.com

Szukasz swojego miejsca na ziemi?

Chcesz zaznac spokoju na wsi jednoczesnie pozostajac blisko miasta? Ta oferta jest stworzona dla Ciebie!

Na sprzedaz dziatka o powierzchni 1561m2 znajdujaca sie w Jastrzebiej potozona ok.1,5km od Géry za jedyne

50zt za m2.
To Swietna oferta!
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Na tym etapie mozesz wybrac sobie dziatke, ktéra najbardziej Ci odpowiada.

Symbol: RM6 - 0 przeznaczeniu podstawowym - zabudowa zagrodowa.

Dz. ew. 63/4

Nie zwlekaj zadzwon i uméw sie na prezentacje.

Pomozemy Ci spetni¢ marzenia.

Michat Ciesielski

693 242 986

Symbol

Rodzaj transakcji

Cena

Cena za m2
Wojewdédztwo
Gmina

Kod pocztowy
Wyglad dziatki
Ksztatt dziatki

Czy jest KW

40/ALC/OGS
SPRZEDAZ

70 000 PLN

45 PLN
DOLNOSLASKIE
Géra

56-200

PUSTA
TRAPEZ

JEST

Rodzaj nieruchomosci
Status

Stara cena

Kraj

Powiat

Miejscowos¢
Potozenie dziatki
Powierzchnia dziatki

Udziat w dziatce

DZIALKA
AKTUALNA
80-000-PLN
POLSKA
gbrowski
Jastrzebia
TEREN PLASKI
1561m’

CALOSC

Ale Chata
Mtyhska 3
693-242-986

alechatanieruchomosci@gmail.com



Ale Chata
Mtynska 3
693-242-986

m e d i a Re nt alechatanieruchomosci@gmail.com

Twaje oferty tam gdzie Ty

Michat Ciesielski
O mnie:
Czesc,
Nazywam sie Michat Ciesielski i wspdlnie z zong od 2017 roku prowadzimy biuro
"Ale Chata" Nieruchomosci. To wtasnie zona byta moim mentorem i
nauczycielem w Swiecie nieruchomosci. Tak na marginesie lepszej nauczycielki
nie mogtem sobie wymarzy¢ :). Oczywiscie po dtugich godzinach przekazywania
wiedzy, opowiadania réznych branzowych historii w ktérych uczestniczyta
przyszedt czas wyptyniecia na szersze wody. Okazato sie, ze w momencie kiedy
juz posiadtem wiedze, Zona przyniosta mi najwspanialszy prezent ktéry sprawit,
ze nagle znalaztem sie gdzies$ na Srodku oceanu. ( Tym prezentem byt
oczywiscie nasz syn a Kasia musiata zosta¢ w domu na przymusowym L4) | tak
krok po kroku kazde spotkanie z kolejnym klientem, pozwalato mi budowac
swojg wtasng niepowtarzalng marke. Przeszedtem gdzies obok tych wszystkich
szkolen ktdre przechodzi wiekszo$¢ agentéw co pozwolito mi wykreowad
oryginalng strategie dziatan oraz strategie sprzedazy jakiej nie spotkasz nigdzie
indziej. A najwazniejsze jest to, ze dziata.
Co jest dla mnie wazne w pracy:
Praca posrednika to przede wszystkim ciagty kontakt z ludZzmi, a wiec

[x] najwazniejszy dla mnie jest ich usmiech . Dla wielu moze by¢ to banat ale
osobiscie uwazam, ze usmiech to najlepsza reakcja zadowolonego klienta.
W czym jestem najlepszy:
Umiejetnos¢ stuchania. Niby prosta sprawa, ale wiem dzieki czestym rozmowa z
klientami, ze jest to jedna z cech ktéra spotykana jest rzadko przez co jest
bardzo pozadana. Swdj zawdd traktuje troche przez pryzmat niesienia pomocy
innym. Dzieki temu kazdy klient jest traktowany wyjgtkowo. A z pomocy
udzielonej przy sprzedazy czy kupnie czerpie duzo radosci.
Za co chwala mnie klienci oraz wspétpracownicy:
Klienci chwalg mnie przede wszystkim za wiedze jaka posiadam w réznych
dziedzinach oraz budowanie bardzo dobrych relacji. Czesto mamy ze soba
kontakt nawet po przeprowadzonych transakcjach.
Wspétpracownicy za kreatywnos¢. Jestem chodzaca kopalnig pomystéw, choc
wiem, ze sg dni kiedy majg juz ich dosyc :)
Prywatnie:
Prywatnie Tata Majki i Antka. | to najczesciej z nimi spedzam czas wolny na
grach zabawach i jak to Zona nazywa " skonczcie juz te wariacje" :)
Rodzinne podréze mate i duze. Wystarczy hasto jedzmy gdzies$
Kolekcjonuje tez ptyty, takze jesli ktos lubi rymowane przechwatki na dobrym
bicie zapraszam.

693-242-986
michal.alechata@gmail.com

Wiecej ofert na stronie www.alechata.com.pl



